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O Nordeste € uma das regides
mais estratégicas do Brasil para
empresas gue desejam expandir
sua atuacao.

Com mais de 57 milhdes de habit-
antes, polos industriais em cresci-
mento € um comercio cada vez
mais conectado ao e-commerce, a
logistica regional se torna um difer-
encial competitivo.

Mas, apesar do enorme potencial,
operar no Nordeste traz desafios
unicos: distancias longas, in-
fraestrutura desigual e a necessi-
dade de parceiros locais solidos.

Este guia vai mostrar de forma
pratica como iniciar ou melhorar
sua distribuicao de cargas no
Nordeste, com base nos principais
desafios, oportunidades e
solucdes que podem transformar
Sua operacao.




Capitulo 1
O Panorama Logistico do Nordeste

Extensao territorial: mais de 1,5 milhdo de km?, exigindo
atencao especial arotas e prazos.

Cidades-polo: Fortaleza, Recife, Salvador, Jodo Pessoa, Natal
e Teresina funcionam como pontos estratégicos de dis-
tribuicao.

Setores em destaque: e-commerce, alimentos, farmacéuti-
CcO, moda e construcao civil.

Hubs logisticos: centros regionais cada vez mais consolida-
dos como pontos de integracao e transbordo.
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Capitulo 2
Os Desafios da Distribuicao no Nordeste

Infraestrutura rodoviaria irregular
Trechos com baixa manutengao impactam diretamente a
confiabilidade da operacéo.

Longas distancias entre capitais e interiores
Exigem planejamento de rotas inteligentes e uso de bases
intermediarias.

Sazonalidade e eventos climaticos
Chuvas e periodos de safra alteram a regularidade das
entregas.

Falta de parceiros especializados
Muitas empresas dependem de transportadoras sem
estrutura tecnolégica ou com pouca cobertura.

Custos logisticos elevados
Em alguns setores, o custo logistico no Nordeste pode ser
superior a média nacional.
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Capitulo 3

Oportunidades de Crescimento
para Embarcadores

Expansao do e-commerce

Empresas que vendem online encontram no Nordeste um
mercado consumidor em forte crescimento, o que exige
redes logisticas preparadas para atender pedidos com rapidez.

Novos polos industriais

Setores como construcao civil, moda, alimentos e farmacéuti-
co estao se fortalecendo na regido, abrindo espaco para
fornecedores ampliarem sua atuacao e reduzirema
dependéncia de outros mercados.

Integracao multimodal

Portos como Suape (PE) e Pecém (CE), além de aeroportos
estratégicos, aumentam a eficiéncia de importacoes e
exportacoes, oferecendo aos embarcadores mais alternati-
vas para distribuir ou receber insumos.

Mercado em expansao

Apesar da complexidade logistica, ainda ha espaco para
empresas embarcadorasampliarempresengae conquistar-
em participacado no Nordeste, principalmente em setores em
que a concorréncia € menor ou pouco estruturada.
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Capitulo 4

Indicadores que Vocé
Precisa Acompanhar

OTIF (On Time In Full) percentual de entregas realizadas
dentro do prazo e sem falhas.

Tempo médio de entrega percepcao direta do cliente sobre
eficiéncia.

Custo por entrega impacto no preco final do produto.
Produtividade da frota uso eficiente de veiculos e agregados.

Taxa de avarias e devolucdes indicador da qualidade opera-
cional e da experiéncia do cliente.

Esses indicadores sdo comunicaveis ao mercado e ajudam
embarcadores a entender ndo apenas o custo, mas
também a qualidade e previsibilidade da operacao.
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Capitulo b

Como Iniciar ou
Melhorar Sua Distribuicao

Escolha do parceiro logistico certo

Avalie cobertura, regularidade, indicadores e tecnologia.
Use nosso Checklist exclusivo para apoiar sua decisao
(link no final do e-book).

Tecnologia como diferencial

Rastreamento em tempo real, integracao via AP|, dashboards
online.

Transparéncia reduz custos ocultos e aumenta a confianca do
cliente.

Planejamento de rotas inteligentes
Aproveite hubs estrategicos para reduzir prazos e otimizar
custos.

Gestao por indicadores claros
OTIF, tempo medio de entrega e taxa de avarias sao metricas
de mercado e devem ser revisadas periodicamente.

Parceria estratégica

Mais do que um fornecedor, busque uma transportadora que
atue como parceira de crescimento, com compromisso de
longo prazo.
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Capitulo 6
Conclusao

Expandir ou otimizar a distribuicdo no Nordeste € um desafio
real, mas também uma das maiores oportunidades para
empresas que desejam crescer no Brasil. Com planejamento
adequado, tecnologia de ponta e parceiros confiaveis, &
possivel transformar a logistica em um diferencial competitivo.

Proximo passo: baixe também nosso Checklist de como
escolher o parceiro logistico certo no Nordeste e tenhaum
guia pratico para aplicar imediatamente no seu negocio.
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Por que este guia pode
—— transformar sualogistica?

Operar no Nordeste € um desafio, mas também uma
oportunidade unica.

Ao longo deste e-book, vocé viu como a regido esta
se tornando um polo estratégico para o crescimento
de empresas de diversos setores — e como os desafi-
os logisticos podem ser superados com planejamen-
to, tecnologia e o parceiro certo.

A Gbex atua ha mais de 30 anos no Nordeste, ofere-
cendo qualidade, seguranca e tecnologia para tornar
a logistica um diferencial competitivo.

Nosso compromisso € com a transparéncia, a regulari-
dade e a eficiéncia, ajudando empresas a expandirem
sua distribuicdo com confianca.

Préximo passo:

Acesse 0 nosso Checklist exclusivo em

Y guanabaraexpress.com.br

e descubra se 0 seu parceiro logistico esta pronto
para atender o Nordeste com eficiéncia.

e TLnar—— a i i

Gbex — Referéncia em transporte de cargas no Nordeste
&3 guanabaraexpress.com.br



https://guanabaraexpress.com.br/
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